e COMUNICA BENE
AL
SUL MERCATO

COMUNICARE BENE! E FACILE SE SAI COME FARLO

12 Domenica
Hé&amaggio 2019

CNA Frosinone — Via Maria 51
Sala Conferenze Bruno Leonetti

Saper comunicare e un elemento determinante
per te e per la tua azienda.

In un mercato sempre pill competitivo e saturo di prodotti/servizi sapersi differenzia-
re dalla concorrenza é essenziale.

Si comunica per trasmettere qualcosa, per far capire, per influenzare, per contrattare. Nel
seminario apprenderai alcuni dei segreti della PNL per imparare a gestire i processi di
comunicazione affrontando anche i nuovi mezzi di relazione come i social.

PROGRAMMA

9:00 - Inizio lavori

Primo livello della comunicazione
- le tre regole fondamentali del cervello;

- | canali percettivi e sensoriali delle persone: il VAK;
« Ilivelli della comunicazione: verbale, paraverbale
«Quando le persone si fermano a IMPRESE e non verbale;

salutarmi dopo un seminario, dicono FROSINONE - Limportanza della calibrazione: ascolto e
che incanto la platea e che non ; .
osservazione,

saranno mai brave come me. Se solo .

) - Come creare rapporti con le persone;
sapessero che la prima volta che ho

parlato in pubblico sarei voluto spro-
fondare dalla vergogna, probabil-

Prezzi per singolo partecipante: 13,00 - Pausa pranzo - Buffet

mente capirebbero che non soltanto € 90 Imprese e persone Socie CNA 14,30 - Ripresa lavori

possono farcela, ma saranno in € 140 non soci Comunicare con i social

grado di diventare piu brave di me.» Segreteria organizzativa: - Social: quali scegliere e come usarli
GIANCARLO FORNEI, 0775/82.281 (Facebook, Instagram, linkedin etc.)
Mental Coach, esperto di Comuni- formazione@cnafrosinone.it - Perche é importante un blog

cazione e di organizzazione delle
Risorse umane ed autore di nume-
rose pubblicazioni di successo

- Content marketing: tutti i tipi di contenuti che
Si possono creare
(post scritti, cartoline, foto, video, podcast, etc.)
- Feedback sui problemi reali dei partecipanti.

Prenotazione obbligatoria,
entro e non oltre il 7/5/2019

17,30 - Conclusioni



